
なんだか商売が
うまくいかない…

いったい何から
始めたらいいの…

みんなで一緒に悩みを解決しませんか？みんなで一緒に悩みを解決しませんか？

地域資源を
どのように
活用するの…

生計を立てるには…
どうしたらいいの…

　県内の中山間地域に主たる事業所がある小規模法人・団体又は住所がある個人

　無 料(通信設備や視聴機器は受講者自身でご用意ください)

　受講希望者は最寄りの各地区担当までご連絡ください

 　(❶氏名、❷Gmailアカウントの２点をお伝えください) 

　手続完了後、講師より視聴URLをお送りします

　＜手続完了前（受講前）＞

    　最寄りの地区担当者または下記へご連絡ください

　　chusankan-rito@pref.shimane.lg.jp

　＜手続完了後（受講後）＞

　　受講内容につきましてご不明な点、

　　ご質問は裏面記載の講師までお気軽に

　　メールにてご連絡ください

　島根県地域振興部 中山間地域・離島振興課

スモビジ・ワイガヤ塾スモビジ・ワイガヤ塾
募集案内募集案内

中山間地域における地域産業の振興を図り起業や創業、雇用創出を促進することが目的です

中山間地域でスモール・ビジネスを営む小規模事業者/起業予定者の皆様へ

島根県スモール・ビジネス育成支援事業

  YouTubeを見ながらシートを作成するだけでYouTubeを見ながらシートを作成するだけで
あなただけのスモール・ビジネスが出来上がります！あなただけのスモール・ビジネスが出来上がります！





対  象  者

受  講  料

申込方法

問合せ先

主　　催

オンライン塾で講師があなたをサポート！オンライン塾で講師があなたをサポート！

参加料無料

案内動画はこちらから

【スモール・ビジネスとは】
県内中山間地域の自然環境や地域資源を活
用して6次化等により商品価値を高め、魅力あ
る商品やサービスを開発し、規模は小さくても

外貨を獲得する取組です。



12/12（月）17:00-18:00

「なぜ儲からないの？数字を分析してみよう！」
一生懸命に商売をしているのに、なぜか利益が出ず困っているあなたへ
分析のポイントはたった２つ。数字を分析して一緒に商売の改善点を見つけましょう！

10/3（月）17:00-18:00

「売れる仕組みと売れる商品を作ろう！」
商品を作ってみたものの、思うように売れず悩んでいるあなたへ
「商品よりも仕組みを作る」をテーマに自然と売れる仕組みを作りましょう！

2023年 1/6（金）17:00-18:00

「１年後のなりたい姿を数字で描こう！」
商品やサービスばかりを説明していても、儲かるビジネスにはなりません
「商品よりも数字を語る」をテーマになりたい姿を数字で描きましょう！

第
２
回

9/5（月）17:00-18:00

「まずはビジネス設計図を作ってみよう！」
あなたは商売の拠り所となるものを持っていますか？
商売の拠り所「ビジネス設計図」を作って、日々のお悩みから解放されましょう！

8/19（金）17:00-18:00

「起業したい！やりたいことを整理しよう！」

11/4（金）17:00-18:00

「何屋さん？商売の看板を掲げましょう！」
あなたは何屋さんですか？野菜を売るから八百屋という話ではありません
「商品よりもコンセプトを売る」をテーマに「何屋さん」かを考えてみましょう！

2/3（金）17:00-18:00

「いくらで売るの？販売価格を決定しよう！」

＜ワイガヤ塾受講の流れ＞　
　・受講を希望する方はまず最寄りの島根県の地区担当者までお声かけください
　・ワイガヤ塾はオンラインで開催いたします。興味のある回のみの参加も可能です
　・ワイガヤ塾の開催前日までに各回のテーマに該当するオンライン講座をご受講ください
　・開催回に応じて、オンライン講座を受講後、受講者自身でワークシートを作成して頂きます
　・ワイガヤ塾の当日はご自身で作成したシートを発表して頂きます
　・講師や他の受講生と一緒にディスカッションしてワークシートを作り上げていきます
　・同じ悩みや課題を抱える仲間と一緒にスモール・ビジネスを作り上げていく場として、
　ぜひワイガヤ塾をご活用ください

やりたいことがたくさんあって何から始めたら良いの？と悩むあなたへ
意欲・能力・ニーズを整理して、趣味やボランティアではなく、ビジネスを目指しましょう！

「スモビジ・ワイガヤ塾」カリキュラム「スモビジ・ワイガヤ塾」カリキュラム

第
３
回

第
４
回

第
７
回

第
５
回

第
６
回

第
１
回 7/11（月）17:00-18:00

「スモール・ビジネス掘り起こし相談会」
あなたが抱える商売のお悩みを講師があなたに寄り添いお聞きします
そのお悩み解決のためにスモビジ・ワイガヤ塾をご案内します

なんとなくコストを積み上げて価格を決めたけれど、これで良いのかな？と考えるあなたへ
価格の決め方を身につけて、お客さんに買ってもらえて、そして儲かる価格を算出しましょう！

第
８
回

講座A

ワークA

講座B

ワークB

講座C

ワークC

講座D

ワークD

講座E

ワークE

講座F

ワークF

講座G

ワークG

＜事前受講オンライン講座＞

はじめまして、講師の岩舘です。

元銀行マン、アフリカでボランティ

ア活動の経験もあります。これまで

全国各地約200のスモール・ビジネ

スを応援してきました。

あなただけのスモール・ビジネスを

一緒に作っていきましょう！

株式会社アクトミライ
代表取締役兼CEO
岩舘　邦和
iwadatekunikazu@gmail.com

ワーク・宿題 ディスカッション発表・プレゼン

好きな回だけ参加可能！
 ※オンライン講座はいつでも受講可能 


